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Claves para gue tu negocio mobile crezca comao nunca antes. ) BEEWAN'

Un ebook para que aprendas Ag radecimientos

a comprar en China directo

de fabrica y a bajo volumen —- A nuestros clientes, gue siguen
mMientras generas un nuevo confiando en nuestro trabajo.
vinculo inquebrantable con Y a nuestros colaboradores
tus clientes, a través gue hacen de Beewan

del Pool de Compras. el equipo de nuestros suenos.
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Capitulo 1 Capitulo 2

sTienes un negocio de celulares y quieres hacer Colafianza, una nueva forma de hacer negocios.

crecer tu negocio? COMOo nuestros clientes son ahora nuestros
socios de negocios. Una nueva dindmica basado

iCompra en Chinaq, directo de fabrica en la colaboracion y la confianza.

y en bajo volumen!

Objetivo: Acompanar a los clientes facilitdndoles
Asi podrds: Aumentar la rentabilidad acceso a productos de primera calidad con el
de tu negocio y mayorizar en tu region. mMejor precio.

Bajar costos, maximizar tu margen de ganancias Creencia: Ser parte de algo mas grande,

y acceder a las fabricas top de China que te Nnos hace MAs grandes; delbbemos confiar
compartimos en este ebook. Yy poner [o mejor de nosotros.
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Capitulo 1

5 CLAVES PARA COMPRARENCHINAY
DIRECTO DE FABRICAY ABAJO VOLUMEN

BEEWAN




iBlenvenidos
a BEEWAN!

) BEEWAN'

Una guia prdctica para negocios mobile.

Si estds leyendo este ebook, probablemente
tengas un negocio de celulares (o formes parte
de esta increible industria) y te encuentres en la
bUsqgueda de oportunidades de crecimiento.

En Beewan trabajamos desde el 2007 en

el rubro y hemos recorrido un largo camino

con errores y aciertos. Por eso, reunimos 5 claves
para comprar en China y hoy queremaos
compartirlas contigo..

iNO demos mds vueltas! Estas son nuestras
Cinco Claves para comprar en China.
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Sortear las barreras
del idioma, la cultura,
y las distancias se

: j convierte en un gran
Comprar en China no es taby, desafio Qunqueg

pero hay gue saber hacerlo. estés decidido.
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VRO

¢COMO Mme comunico con proveedores
que hablan en chino?

¢COmMo trabajo con mas de 10 hs
de diferencia ?

¢QUé pasa si cuando llega el producto
no es el que pedi?

La clave nUmero 1 estd relacionada sin dudas

ala co
una cu

Municacidn, a establecer lazos, conocer
tura realmente diferente. Aprende a

construir puentes y a familiarizarte con China.

WWW.IOoeewon.com

Haz equipo con
aliodos estratégicos
que manejan el
idioma, los horarios.
Busca socios que
te acompanen.

iDe este modo

ahorrards tiempo
y energial
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Clave

Esta clave, estd
relacionado

al conocimiento
y la definicion

del producto que
quieres comprar

El producto. en China.
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Antes de comenzar el camino, debes
tener en claro hacia donde quieres ir..

¢Qué productos estds buscando?

¢Qué calidad quieres trabajar?

¢Qué modelos quieres comprar?

AR

iELCONOCIMIENTO ES PODER!

WWW.IOheewon.com
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Cuanto mejor definido tengas tu producto y
MAas lo conozcas, mejor serd tu negociacion
con la fabrica.

Recuerda que conseguir un precio muy bajo
puede tener costos muy altos para
tu negocio.

Al comprar directo de fabrica, garantizas
calidad y autenticidad de los productos.

oy en diq, ya se encuentran disponibles
oroductos copias de estas fdbricas, por eso es
Importante conocer exactamente o que quieres
comprar y.. ijElegir bien a donde hacerlo!
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Una vez identificado claramente el
oroducto que quieres, el desafio serdn
consequir las fabricas que lideran el
mercado en China. Por esto no debes
preocuparte, porque hoy estds de suerte!

Gracias a nuestra trayectoria en Chinag,
nuestras oficinas establecidas alli, las visitas
a las fabricas y los volumenes que
mManejamos, podemos compartir contigo
las fabricas con las que trabajamos.

Estas son: JCID para baterias, JKy GX en
cuanto a pantallas.

JJcib  GX ' X

Digcital display

WWW.IOoeewon.com




Clave

: iSI quieres crecer,
NO te tientes con und marcao evita esto

y packaging propios. al comienzo!
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NO recomendamaos credar
productos con marca propia
y packing al comienzo.

Puede ser tentador, divertido, y te hard sentir que
cuentas con las herramientas necesarias paro
gestionar una marca propia pero de acuerdo d
nuestra experienciq, esta no es una buena idea.

Armar una marca propia requiere cantidades
Minimas altas y demoras de produccion.
Ademas, deberds invertir grandes cantidades
en packing.

iEste fue uno de los errores que cometimos por
pensar gque era mas importante creary
DOSICIoNAr una Marca sin preocuparnos Por

a rentabilidad del producto y la velocidad en
el giro financiero del dinero!

WWW.Ioeewon.com
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En lugar de la creacion de una marca propia,
te recomendamos trabajar con marcas
conocidas o productos genéricos hasta tener
un buen volumen de ventas y luego, si lo
consideras importante y necesario, o si quieres
cumplir el sueno de contar con una marca
propiqg, jhazlo!
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Aungue no lo creas,
, T > = este dato es pasado
Gestion de pagos. e~ por alto muchas veces.
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@ Gestionar los pedidos y la logistica de los
productos es tan importante como llevar
al dia y de forma ordenada los pagos.

iRecuerda que China ho manda el
producto hasta pagarlo completamente!

Primero, ten en cuenta coémo realizards
las transferencias bancarias. Accede

a cuentas que te permitan transferir
dinero al exterior.

YR

WWW.Ioeewon.com

Lleva todo en planillas con
informacion clara para no
olvidar nada. Montos,
fechas, senas, saldos,
cuentas bancarias a las
que debes transferir, etc.

iOJO con la

proyeccion
de los pagos!

) BEEWAN'
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Clave

H5

iHacer pedidos al otro
. lado del planeta
Logistica. requiere de prevision!
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Tendrds que considerar tiempos de produccion
por parte de las fabricas chinas, y por supuesto
tiempos de envio.

/

EN nuestra experiencia consideramos tener
en cuenta TRES embarques / inventarios
COMO MiNniMo.

@ El producto que estds usando en el local
o distribuyendo a tus clientes en |la zona.

@ El producto en viaje

@ El producto que se estd produciendo.

WWW.Ioeewon.com




N 2. iAQui te compartimos
Conclusion y caso de éxito. el caso de Cristian!
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Convertirte en mayorista, puede ser una gran
oportunidad para crecer exponencialmente
en tu negocio.

Fl tenia un servicio técnico y se convirtié en
mayorista de modulos y partes de celulares
tras ver nuestros precios competitivos.

SU negocio crecid, desde una orden de pruebo
de U$D 2000, a compras superiores
de U$D 100.000.

Aplica un margen del 5-10% sobre nuestros
precios para cubrir costos y logistica, rotando
la mercaderia rapidamente.

Ofrece calidad y precios competitivos, ademads

de aprovechar nuestro financiamiento paro
clientes y extenderlo a los suyos.

WWW.IOoeewon.com




Capitulo 2

COLAFIANZA:
UNA NUEVA FORMA DE HACER NEGOCIOS
EL CASO DEL POOL DE COMPRAS

BEEWAN
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Nuestra historia

Y el aino en que todo cambid para siempre

Todo comenzd en 2007, en Shenzhen Chinag,
cuando nace Beewan como broker exportador
desde China enfocada en el negocio de los

repuestos y partes de celulares.

irectamente en Argentina.

Al ano siguiente comenzamos a importar y
distribuir repuestos y partes de celulares
d

Hacia 2012, quisimos crecer y empezamos d
fabricar nuestros propios accesorios con Marca

GAMJOY v la distribucion desde Chi

luego franquiciar la marca en Arge
una propuesta innovadora de loco

WWW.IOheewon.com

Na paro
NtiINa con

es retails.

) BEEWAN'

GAMJ OY.COM

TECNO + TENDENCIA
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En 2015 Gamjoy se instala en Miami y abre
los primeros locales en la Florida.

Luego, en 2019 Beewan comienza a distribuir
IPhones usados, con el objetivo de seguir
creciendo en el negocio de moviles.
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Con la llegada del COVID en 2020 tuvimos

que reinventarnos y reestructurar el negocio.
Hasta ese momento, entre la fabrica y el cliente
final solo estalba Beewan, E&ramos el Broker,
Exportador de Ching, Importador en Argenting,
Distribuidor, Mayorista, Retaill (con franquicia
oropia).

Notamos que en muchas etapas del negocio

No éramos eficientes y eso generaba costos que
se sumaban al precio del producto, quitdndonos
rentabilidad y/o competitividad. Fruto de esa
necesidadde reestructuracion y de preguntarnos
cOmMo ser mas eficientes nace la analogia

de la carrera. Pensemos en una carrera de

400 mts. con relevos vs. una carrera de 1000 mts.

El Beewan de 2020 queria correr los 1000 Mts solo,
sin relevos, sin socios, y €so, Nos hacia ineficientes.
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¢Por qué hacer todo solos,
si podemos hacerlo
en equipo?
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EL POOL DE COMPRAS

Necesitamos socios para hacer los relevos de
A cadrrera. Socios que corran las carreras en
ads gue N0 somos buenos, que cada uno haga
O que mejor sabe hacer.

Y esa fué la idea que cambid todo.

Decidimos guedarnos exclusivamente haciendo
|0 que mejor sabemos hacer, y apoydndonos
en nuestro mayor capital gue es la relacion con
las fabricas en Ching, decidimos solo comprar,
enviar, importar y entregar, Como servicio.

ASi generamaos en ese mMomento un Nuevo

concepto de negocio, al que llamamos
POOL DE COMPRAS.

WWW.IOoeewon.com
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¢De qué se trata el pool de compras?

Es una modalidad en la que aplicamos toda
nuestra experiencia al servicio de los
participantes del POOL, una compra en equipo.

Reducimos el costo de nuestro servicio al
MAaximo posible, para asi poder Agregar valor
a nuestros clientes.
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Agrupamos pequendas y medianas empresas

gue solas, no podrian acceder a las grandes
fabricas.

La compra en grupo, les permitié acceder a
mejores precios, elegir la calidad y/o tecnologia
que ellos querian, y compras a bajo volumen.

WWW.IOoeewon.com
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LAS VENTAJAS DEL POOL
DE COMPRAS

Economias de escala:
Juntamos todos los pequenos volumenes de
comprag, y generamos un gran volumen de

CcoOMpras y cComo consecuencia mejores precios.

) BEEWAN'

Poder de negociacion:

Nos fortalecimos y logramos tener mayor
influencia al negociar, obtubimos mejores
términos con los proveedores.

Reduccién de costos operativos:

Al centralizar las compras, no solo obtuvimos
mejores precios de compras, sino gque también
obtuvimos mejores costos de envios,
reducimos costos logisticos y administrativos.

Acceso d mejores proveedores:

Con el pool de compras pudimos acceder a las
mejores falbricas y por ende mejores productos,
obteniendo mejor calidad y productos auténticos.
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LAS PREMISAS

Del pool de compras, basadas en la carrera
de relevos:

Nuestro pool de compras se basd en dos
premisas muy importantes:

Colaboracion, porque cada uno hace una parte
de la carrera y Confianza, porgque tenemos

la seguridad que nuestro socio nos pondrd

en la mano el testigo, que aqui es el producto,
para seguir corriendo y hacer la etapa que

NOS corresponde hacer.

Para nosotros el verdadero éxito es aquel

compartido, creemos en la construccion
de lazos de colaboracion y confianza.

WWW.IOoeewon.com
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Nos gusta llamar a esto COLAFIANZA, creemos

ue asi nuestra relacion amistosa fortalece

|l0S negocios.
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Acompanamos a nuestros clientes, para
contribuir en el cumplimiento de sus objetivos,
facilitdndoles el acceso tanto a productos de
primera calidad con el mejor precio.

Ser parte de un todo mads grande, nos hace
MAas grandes, y para ser parte hay que confiar
y poner a disposicion lo mejor de nosotros.

No somos el precio de un producto que
e vendemos a un cliente, somos el valor que
e agregamos d nuestros socios.

Hoy somos todos parte de un mismo pool
y gran equipo.

Para ser parte de este cambio de paradigma,
debemos desarmar la vieja dindmico
cliente-proveedor y transformarnos en socios
basados en la COLAFIANZA.

WWW.IOoeewon.com
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Conclusion e invitacion

En el mundo existen 3 tipos de companias:

Las que no notan gque las cosas pasan, hasta que
ya pasaron. Las que ven coOmMo las cosas pasan.
iLas que hacen que las cosas pasen!

cQué compania quieres ser?

Te invitamos a'ser parte de este
cambio y acompanarnos a hacer
que las cosas pasen.

WWW.IOoeewon.com




o Claves para comprar en Chind BEEWAN'

() Contdctanos por whatsapp
DA EL SALTO! +1(786) 931-3556

> Escribenos un correo

Encuéntranos en redes sociales info@beewan.com
beewan.us iEstamos para ayudarte!
Te esperamaos
(in) beewan-us en nuestra Web

Q beewan.com

(f) beewan.us I,

R
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